
Электронные торги как 
эффективный метод 

расширения рынка сбыта и 
географии бизнеса



Учредители ОАО «Единая электронная торговая 

площадка»: 

Правительство Москвы (52%)

▬ Госзаказ Москвы – более 15% 
объема госзакупок в России

▬ Опыт проведения электронных 
торгов с 2006 г., свыше 10 000 
процедур

▬ Финансовая и политическая 
поддержка

Банк Москвы (48%)

▬ 4-ый банк в России

▬ Финансовая поддержка

▬ Розничные продажи 
ЭЦП – 394 филиала



Показатели работы системы на 20.01.2015: 

963 271 +

торгов

▬ Объем проведенных торгов – 4 008,44 трлн. руб.

▬ Количество зарегистрированных заказчиков – 260 117

▬ Количество аккредитованных поставщиков – 272 586

▬ Средняя экономия по итогам торгов – 13,01%



Доступность

Операционные офисы и представительства ОАО «ЕЭТП»:

Москва

Санкт-Петербург

Уфа

Смоленск

Пермь

Томск

Хабаровск

Якутск

Тамбов

Тюмень

Петропавловск-Камчатский

Чебоксары



Среди крупнейших заказчиков ОАО «ЕЭТП»:

ГК Росатом

ГК «Автодор»

ГК «Олимпстрой»

ОАО «Ростелеком»

ОАО «ФСК ЕЭС»

ГУП «Московский метрополитен»

ГУП «Петербургский Метрополитен»

ОАО «МГТС»

ОАО «Банк ВТБ»

ОАО «Внешэкономбанк»

ООО «ИНТЕР РАО – Центр управления 

закупками»

ОАО «Объединенная энергетическая 

компания» 

ОАО «Мегафон»
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Участие в закупочных процедурах

Электронная площадка



Проведение закупок в электронной форме

Система поддерживает следующие типы электронных торгов:

▬ Открытый конкурс;

▬ Открытый аукцион;

▬ Открытый аукцион на повышение при  реализации движимого и недвижимого 
имущества (открытый, закрытый);

▬ Открытый запрос котировок;

▬ Открытый запрос предложений;

▬ Квалификационный отбор.

Настраиваемая конфигурация
электронных торгов!



Участие в закупочных процедурах

Рейтинг поставщиков



Оценка деловой репутации поставщиков

Объективный количественный и многокритериальный механизм 

оценки деловой репутации поставщиков  - проект «РОСГУДВИЛ»

Используется три степени оценки поставщиков:

▬ Поведение поставщика на торгах;

▬ Прозрачность поставщика, как юридического лица;

▬ Оценка истории исполнения контрактов поставщиками со 
стороны заказчиков. 



Оценка деловой репутации поставщиков

Положительные факторы Важность 

фактора

Максимальное 

влияние на 

рейтинг (из 

100%)

Отрицательные факторы Важность 

фактора

Максимальное 

влияние на рейтинг 

(из 100%)

Вторичная аккредитация      ( по 

истечению 3-х летнего срока)

1 2 Отрицательный отзыв 

заказчика 

1 12

Длительность аккредитации на 

площадке

2 3 Участие в сомнительных 

аукционах 

2 18

Кредитная история 3 4 Отрицательный отзыв по 

работе с поставщиком 

заказчиков «премиального» 

уровня.

3 24

Положительный отзыв заказчика 4 6

Постоянное присутствие 

денежных средств на 

обеспечительном счете в размере 

превышающей 25% от суммы 

среднего обеспечения аукциона.

5 8 Победа в сомнительных 

аукционах

4 38

Участие в конкурентных торгах 6 12

Положительный отзыв о работе с 

Поставщиком заказчика 

«премиального» уровня.

7 15 Отказ от заключения 

контракта

5 48

Подача большого количества 

торговых предложений 

8 20 Занесение в Список 

недобросовестных 

поставщиков ФАС

6 60

Победа в конкурентных торгах 9 30



Контроль и аудит

Система ЭДО



Порядок работы в системе ЭДО

1. Формирование 

документа в системе 

ЭДО

2. Подписание документа 

ЭЦП продавца

3. Направление документа, 

подписанного ЭЦП 

продавца

6. Получение документа, 

подписанного ЭЦП 

покупателя

▬ Выгрузка подписанных 

документов в учетную 

систему продавца

Получение документа   

покупателем

Подписание документа 

ЭЦП покупателя

и направление продавцу

Загрузка подписанных   

документов в учетную  

систему покупателя

— системы на стороне продавца/покупателя, используемые для согласования 
документов по сделке между подразделениями организации продавца/покупателя, 
для выставления первичных документов по сделке (например E1 и 1С соответственно).

▬ Руководитель

▬ Бухгалтер

▬ Менеджер

▬ Юрист

▬ и другие

▬ Руководитель

▬ Бухгалтер

▬ Менеджер

▬ Юрист

▬ и другие

Подтверждение 

даты и времени 

отправки и 

получения 

документов



▬ Сокращение общего количества 
бумажных документов до 80%

▬ Сокращение времени обработки 
документов до 80%

▬ Повышение производительности 
бухгалтерии на 25%

▬ Экономия 1,5%-3% от оборота 
предприятия

Преимущества системы ЭДО

Доступно

Оперативно

Понятно

Удобно



Возможности системы

Система аналитического обеспечения контроля за исполнением договоров

▬ Сбор, систематизация и анализ информации о ходе и итогах закупок;

▬ Контроль за экономией и расходованием бюджетных средств;

▬ Построение различных статистических отчетов и графиков.



Особенности функционала системы

Информирование о 
проведении закупочных 
процедур участников 

Единая аккредитация на 
все ЭТП

Портал реализации 
неликвидного имущества

Круглосуточная поддержка

Отсутствие ежемесячной 
абонентской платы за 
участие в торгах: 
поставщики платят только в 
случае победы в процедуре

Интеграция с банковскими 
сервисами ОАО «Банк 
Москвы» (льготное 
кредитование для  
обеспечения заявки, 
банковские гарантии)

Полностью электронный 
документооборот



Выгоды от взаимодействия

Увеличение продаж

Прозрачность
проведения закупочных 
процедур

Экономия трудовых/ 
временных ресурсов

Отсутствие 
территориальных
ограничений 

Отсутствие возможности 
сговора поставщиков  
(не видят поданных 
конкурентами заявок)

Увеличение количества 
надежных поставщиков

Увеличение прибыли

Повышение 
инвестиционной 
привлекательности



Доказанная эффективность

Клиент перешел на 
электронную 
систему закупок… Вы экономите 

время, 
сокращаете 
расходы

Сократит 
временные 
затраты на 30% и 
повысит  
количество 
продаж

Сокращение 
операционных затрат на 
участие в закупочных 
процедурах в 
зависимости от 
количества филиалов

 Без филиалов – 5%

 От 2 до 5 филиалов – 10%

 От 6 до 20 филиалов –
15%

 Более 20 филиалов – 20%



Спасибо за внимание!


